
รายละเอียดการน าเสนอขายฝาก 

1. เอกสารโฉนดทีด่นิ 

2. ระวางทีด่นิ (ถา้ม)ี 
3. ราคาขายฝาก.........................บาท ดอกเบีย้.......................บาท หกั..................เดอืน  

เวลา ...............เดอืน ค่านายหน้า......................บาท 

4. ใบยนืยนัการขายฝากของเจา้ของทีด่นิ พรอ้มเอกสารบตัรประชาชน 

5. ภาพถ่ายทีด่นิ ,หลกัหมดุโฉนด 

จากนัน้ ทางเราจะน าส่งเสนอทุน 

6. ถ้าทุนสนใจ ผู้น าส่งเอกสารต้องประสานให้ “ฝ่ายเรา” (ฝ่ายทุน) สามารถนัดเจรจากับฝ่าย
เจา้ของทรพัยไ์ดท้นัท ี(เพื่อความสะดวกในการต่อรองกบัทุนโดยตรง และมพียานทัง้ 2 ฝ่าย 

 

ส่ิงท่ีนายหน้าผูส่้งงานควรรู้ 

หลกัพิจารณางานท่ีจะส่งให้ทุน 

เราจะพจิารณาเงือ่นไขทีด่ทีีสุ่ด  ส่งนายทุน และจะด าเนินการประสานงานกบัตวัแทน 

นายหน้าสายนัน้ 

 

หลกัพิจารณาเลือกสายงาน 

1. ราคาขายฝาก (เลอืกราคาทีส่่งมา ราคาถูกทีสุ่ด) 
2. ดอกเบีย้ (เลอืกราคาทีเ่สนอเหมาะสมทีสุ่ด) 
3. ค่านายหน้า (เลอืกทีเ่สนอราคามาสงูสุด) 

การแบ่งผลประโยชน์มี 2 กรณี 

1.กรณตีดิทรพัย ์– ตดิทุน แบ่ง 50 : 50 (2 ส่วน) 

2. กรณตีดิทรพัย ์– ประสานงาน – ตดิทุน แบ่ง 1 : 1 (3 ส่วน) 

(การพจิารณาทัง้ 3 ข้อนี้ จะพจิารณาตามล าดบั หวัข้อ และพจิารณาผลประโยชน์ลูกค้า และ
ความเหมาะสมกบัทุนเป็นหลกั) 

 


